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1) RIKA APRAKSTS

Rika nosaukums: StastiSana

Stastisana biezi tiek uzskatita par tikai satura veidotajiem un rakstniekiem. Tacu stastu stastiSana var bat
spécigs instruments, lai nodotu véstijumu, iegadatos jlusu produktu un klausitos jusu prezentaciju, izmantojot
attélus, saiknes veidoSanu un emociju rasanos.

StastiSana |auj vieglak sazinaties ar citiem cilvékiem. StastiSanas prasmes ir pasi svarigas lomas, kas ietver
marketingu auditorijai vai biznesa attistibu.

Labs stasts var parliecinat, informét vai izklaidét cilvékus, kurus méginat parliecinat. Varat izmantot stastijjumu,
lai prezentacijas laika parliecinatu savu prieksnieku apstiprinat jaunu projektu, izveidot uznémuma zimola
identitati vai palidzét klientiem iztéloties, ka produkta iegade uzlabotu vinu dzivi.

Laiks: 120 minutes

2) RIKA MERKI

Seit ir 7 iemesli, kapéc stastu stastidana ir svariga biznesa...
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. Stasti piesaista auditoriju

N

. lzveidojiet cilvecisku saiti

3. Stasti ir vairak neaizmirstami neka skaiti

SN

. Emocionali sasaistiet cilvekus, lai raditu lojalitati

9]

. Biznesa humanizésana = pelnas palielinasana

(o))

. Stastisana piedava konkurences prieksrocibas

~N

. lzveidojiet parliecinosas marketinga kampanas

3) RIKA SAISTIBA AR PRASMi

Stastisana ir acimredzama saistita ar sazinu, jo ta var bit spécigs instruments, lai nodotu véstijumu,
iegadatos jusu produktu un klausitos jisu prezentaciju, izmantojot attélus, saiknes veidoSanu un
emociju rasanos.
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4) RESURSU MATERIALI

- datoru, lai rakstitu savu stastu un mérkauditoriju

5) KA PIEMEROT RIKU

Stastu stastiSana biznesa: ka uzrakstit aizraujosu stastu
Stastu var izmantot uznémeéjdarbiba, veicot $adas darbibas:
1. Nosakiet savu auditoriju

Nosakot, kam jus stastat savu stastu, ir pirmais stastu stastidanas solis biznesa. Saja gadijuma jas ar
vélaties noteikt savu stasta mérki vai mérki. Vai jus méginat pardot produktu? Vai vélaties iepazistinat
klientus ar savu zimolu? Ja méginat pardot produktu vai palielinat zimola atpazistamibu, apsveriet,
kurs, visticamak, izmantos jlsu zimolu.

Uzziniet, kas ir jusu auditorija, veicot tirgus izpéti. Kas ir jusu pasreizéjie klienti? Kadus klientus vélaties
sasniegt? Pirms stasta rakstiSanas izveidojiet klienta personibu, lai labak izprastu savu auditoriju.
Auditorijas noteikSana var ar1 palidzet jums izlemt, kur publicét savu stastu. Vai rakstisiet to e-pasta
veida? Vai publicésit videoklipu, kas koplietots dazados plassazinas lidzeklos?

2. Precizéjiet savu zinojumu

Kad auditorija ir noteikta, apsveriet, kadu zinojumu vélaties tai nodot. JUs varétu izcelt kadu izplatitu
problému starp saviem klientiem vai noteikt morali, ar kuru vélaties daltties. Varat precizét savu
stastu, izlemjot, pieméram, kurs stasta, kadu véstijumu meéginat nodot talak un kadu paliekosu
iespaidu cerat atstat saviem lasitajiem. JUs ari vélaties apsvert, ka jus varat izmantot savu zinojumu, lai
sazinatos ar lasitaja emocijam. Sis detalas izveidos pamatu jisu stastam.

3. lzvéelieties varoni

Katram labam stastam ir varonis. ST ir persona vai produkts, kas tiek piedavats problémas risinasanai.
Prezentéjiet varoni ta, lai lasitajs, jusu klients, varétu ar vinu sazinaties. Uzskatiet So personu par savu
saikni starp jusu klientu un jusu zimolu. lzveidojiet tos tada veida, kas atspogulo jusu klientu dzivi,
vajadzibas un biezakas problémas. Mérkis ir, lai jisu mérka klients batu saistits ar So personu.

Katram stastam ir ari konflikts un risinajums. levietojot savu varoni konflikta, kas ir izplatits jusu
klientu vidd, jas varat labak sazinaties ar viniem personiska [Tmeni.

4. Uzrakstiet savu stastu

Kad esat noskaidrojis sava stasta detalas, ir pienacis laiks to uzrakstit. Varat izveidot aptuvenu
melnrakstu un péc tam to redigét, lidz tas ir skaidrs. Varat ar1 noligt tekstu autoru, lai izveidotu savu
stastu jusu zimola tont vai balsl.

Uzstadiet risinajumu stastam par savu produktu vai pakalpojumu. Tas potencialajiem klientiem lauj
vizualizét, ka jisu uznémuma produkti vai pakalpojumi var viniem palidzét. Sis solis ietver ari
aicinajuma uz darbibu izveidi. Kadu konkrétu darbibu vélaties, lai lasitaji veiktu, kad vini ir pabeigusi
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lasit jusu stastu? StastiSana uznémeéjdarbiba sniedz iespéju vairak klientu likt rikoties.

https://www.youtube.com/watch?v=EeBzcV_Sssg&t=15s

Padomi, ko varat izmantot, lai labak stastitu biznesa

Varat izmantot Sos padomus, lai pastastitu efektivu, neaizmirstamu stastu:

\Esiet vienkarsi: leklaujot parak daudz detalu vai padarot stastu garaku, neka nepiecieSams, jasu klienti

var zaudét interesi.

\Praktizéjiet stastu stésﬁ§anu:\ Jo vairak praktizési savu stastu, jo labak to pastastisi citiem.

Esiet godigi: Godigums un autentiskums palidzés jusu stastam un zimolam labak sazinaties ar
lasitajiem.

\Pievienojiet vérﬁbu:\ Izvélieties stasta detalas vai dalas, kas jusu lasitaja dzive pieskir vislielako vértibu.

Neidojiet stastu izkIaidéjo§u:‘ IzklaidejoSiem stastiem ir iespéja ilgak noturét lasitaja uzmanibu.

\Veidojiet to universélu:\ Stasti, kas ir universali, spéj sasniegt plasaku auditoriju.

6) KO MACITIES

Stastu izmantosanas priekSrocibas uznémeéjdarbiba

StastiSana biznesa var bt spécigs marketinga instruments. Stastu izmantoSanai uznémeéjdarbiba ir daudz
prieksrocibu, tostarp:

‘Iesaistiet klientus un darbiniekus: Stasti piesaista klientus dzilaka, personalizéta [imeni. Tie var arT palidzét
darbiniekiem sazinaties ar uznémumu un labak izprast vinu vértibas un morali.

‘Izveidojiet atminu:‘ Jo ilgak cilveks doma par produktu vai zimolu, jo lielaka iespeja, ka vins klas par klientu. Ta
ka stasti rezoné ar cilvékiem, tie, visticamak, radis atminu.

‘Izraisit emocijas un jﬁtas:‘ Emociju aktivizésana palidz zimoliem sazinaties ar klientiem. Emocijas, visticamak,

mudinas rikoties.

‘Atﬁsﬁt klientu Iojalitéti:‘ Klienti klGst lojali uznémumiem, ar kuriem vini emocionali sazinas. Ta ka stasti pauz
idejas ta, ka klienti toreiz ir pieradusi klaustties, tie, visticamak, iedrosina lojalus klientus.
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‘Sniedz uznémumiem konkurences prieksrocibas:| Stastu stastisana sniedz uznémumiem iespéju izcelties uz
konkurentiem, veidojot saikni ar savu auditoriju. Stasti Jauj viniem atstat paliekoSus iespaidus.

‘Pérlieciniet klientus rikoties:‘ Lielako dalu marketinga projektu mérkis ir panakt, lai klients veiktu
reklamguvumu. Stasti parliecina klientus rikoties, pieméram, iegadaties produktu.

:**** Co-funded by
the European Union

MM&W i{\ D * - # - /),
EXPANDING 2 Defoln diamondbuild 1&]
HOMZ ONS Broxinar TR Pt/



https://www.youtube.com/watch?v=EeBzcV_Sssg&t=15s

PRASME - SKOIMUNIEGRIPIAX PROBLEM SOLVING

RIKS- STASTISANA

EXPANDING : Defoin @ondbuildmg’ [1&F
I-IOHEQNS me-ln-rpﬁe[ _ COACHING & TRAINING Instrction & Formation Z




	- datoru, lai rakstītu savu stāstu un mērķauditoriju

